
Internacionalização de Empresas:

Espanha e Ilhas Canárias – Vantagens económicas e 

fiscais para as empresas brasileiras 



A CESCEBRASIL é uma empresa especializada  em  Seguro 

Garantia e Soluções para a Gestão dos Riscos de Crédito

QUEM SOMOS

Com mais de 40 anos de experiência

na Europa, em 1996 iniciou as operações no

Brasil no ramo de Seguro Garantia e em 2003,

a companhia passou a atuar também no

ramo de Seguros de Crédito Interno e de

Crédito à Exportação.

Em 2013, a CESCEBRASIL inovou com o

lançamento da CESCE MASTER OURO, a

solução que compreende todas as etapas

da Gestão dos Riscos de Crédito, sempre

ancorada pela alta tecnologia do Grupo

CESCE.



A qualidade dos serviços que a CESCEBRASIL presta no Brasil reflete a

experiência e a soma de conhecimento tecnológico de um de seus principais

acionistas: CESCE INTERNACIONAL

Esse grupo de investidores é integrado por algumas das instituições mais

conceituadas na Europa no setor de seguros, finanças e resseguros: Munich RE,

Grupo CESCE, Santander e BBVA

NOSSOS ACIONISTAS

14,36%

14,36%

CESCE 

INTERNACIONAL

100%

19,50%

51,78%



ONDE ESTAMOS | EUROPA E AMÉRICA LATINA
Presente em 10 países

Chile

Argentina

Brasil

Venezuela

Colômbia Peru

PortugalEspanha
México

França



MAGNITUDES GRUPO CESCE

Presente em 

10 países

Receitas 

superiores a  

420 milhões         

de euros

3 milhões de 

usuários online

4.000 
classificações 

de risco ao dia

1,2 milhão de 

limites de risco 

em vigor

Informação 
Comercial, Financeira 
e de Marketing online 

de mais de 180 
milhões de empresas 

de todo o mundo

Mais de 

1.600 

funcionários

Mais 

de140.000 

clientes



Extraordinários
(Acts of God)

Políticos
Guerra

Comprador Público

Transferência

Comerciais e garantias
Devedor concreto

(capacidade de pagamento de 

direito ou de fato)

RISCOS DE CRÉDITO



ENFOQUE – É SEGURO FAZER 

NEGOCIOS NA ESPANHA?

INOVAÇÃO – COMO 

CHEGAR ATÉ OS CLIENTES?

VANTAGEM – Como obter 

acesso ao Financiamento?

RISCOS COMERCIAIS 



GESTÃO DOS RISCOS DE CRÉDITO EM 

ESPANHA

Mecanismos de Retenção 
(auto seguro)

Formas de Mitigação
(garantias diretas)

Instrumentos de 

Transferência
• Mercado Financeiro 

• Seguro de Crédito
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Como fazemos prospecção? 

GRS – GLOBAL REFERENCE SOLUTION 

 Ferramenta para potencializar o crescimento de sua 

empresa

 Base de dados  com mais de 200 milhões de empresas 

de qualquer país do mundo

 Mais de 25 critérios de segmentação - potenciais 

clientes sólidos.



Como fazemos prospecção? 

PROSPECTA - MAIS DE 1.3MM DE EMPRESAS NA 

ESPANHA 

 CRITÉRIOS GEOGRÁFICOS POR CIDADE, ESTADO, LOCALIDADE.

 CRITÉRIOS FINANCEIROS, LIMITE DE CRÉDITO

 CRITÉRIOS DE ATIVIDADE  - C.N.A.E.

 CRITÉRIOS COMERCIAIS - VOLUME DE VENDAS, Nº DE FUNCIONARIOS ETC

 CRITÉRIOS DE MARKETING.  
DISPONIVEL EM : 
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Modelos 

estatísticos com 

experiência          

de decisão,  

MERCADO 

ESPANHOL

Credit Manager

Dados 
Externos

Dados 
Internos

70 profissionais

Risk Management



INFORMA. LIDER 
DE 
INFORMAÇÃO 
COMERCIAL

150.000 
solicitações 
anuais de 
informação

500.000  alertas 
anuais

Dados 
Externos 1 milhão de 

informações de 
comportamento 
de pagamento 

Experiência de          
100.000 
pagamentos 
mensais

Prorrogações e 
Inadimplência 

Dados 
Internos

250.000 empresas com risco

Risk Management
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GRS Risk Management

Financiación

Full Cover



Risco por cliente Os meus clientes não são iguais



Risco por cliente SVR

GRUPO 1

GRUPO 2

GRUPO 3

GRUPO 4

GRUPO 5

GRUPO 6

GRUPO 7



90 DIAS

GRUPO 0 0,118

GRUPO 1 0,184

GRUPO 2 0,256

GRUPO 3 0,332

GRUPO 4 0,494

GRUPO 5 0,695

GRUPO 6 1,092

GRUPO 7 1,838

TAXAS PARA EXPORTAR À ESPANHA COM ATÉ 93% DE COBERTURA DE RC

UMA VENDA DE R$ 1MM PODE TER UM CUSTO DE R$ 2.560 ( GRUPO 2) 
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Financiamento

CESCE SECURITIZAÇÃO DAS FATURAS

CESCE REALIZA UMA VERIFICAÇÃO TÉCNICA

CESCE REALIZA UMA REVISÃO DOCUMENTAL

INDENIZA 6 DIAS 

02/02/2015 02/04/2015



Credit Manager

GRS

GARANTIMOS O PAGAMENTO DAS SUAS VENDAS

MELHOR MANEIRA PARA FAZER NEGOCIOS 



Obrigado!

RAFAEL GARCIA

rgarcia@cescebrasil.com.br


