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1 - A Câmara de Comércio e as relações bilaterais Brasil-Espanha 

 A Câmara Oficial Espanhola de Comércio no Brasil é uma associação empresarial 
que atua há mais de 60 anos na promoção das relações econômicas entre Espanha e 
Brasil.

 Conta atualmente com cerca de 270 empresas associadas, dos mais diversos 
setores, porte e nacionalidades interessados em promover o intercâmbio comercial 
entre os dois países. 

 Integrante da rede internacional de Câmaras de Comércio Espanholas no Exterior e 
da rede Eurocâmaras, o que facilita as relações governamentais e institucionais, 
oferecendo ao associado uma visão abrangente do mercado bilateral.

 A Europa em seu conjunto é o primeiro investidor no Brasil. E a Espanha ocupa o 
segundo lugar entre os maiores investidores finais no país, com um estoque total 
de cerca de US$ 80 bilhões. Nesse sentido, já estão instaladas no Brasil praticamente 
todas as grandes corporações espanholas cotadas em bolsa (IBEX 35), abarcando 
quase todos os setores da economia brasileira.

 A Câmara de Comércio Espanhola conta, entre seus membros,                                        
com as principais empresas espanholas no país.



2 - Principais empresas associadas à Câmara Espanhola

ENERGIA

INFRAESTRUTURAS

TELECOMUNICAÇÕES

INDUSTRIA



2 - Principais empresas associadas / setores

SERVIÇOS

ALIMENTAÇÃO



3 - Internacionalização de empresas brasileiras

 As empresas brasileiras estão avançando em sua internacionalização, mas a Europa 
e a Espanha ainda são destinos secundários (os principais destinos de empresas 
brasileiras são o mercado da América do Sul e Estados  Unidos). Há portanto 
inúmeras oportunidades a explorar no mercado europeu.

 O processo de internacionalização de empresas brasileiras é recente, mas crescente.

 O momento é propicio para a saída de empresas ao exterior: desaceleração do 
mercado interno e cambio favorável.

 O sucesso da internacionalização requer preparo: assessoramento prévio, escolha 
dos parceiros adequados.



4 - Serviços da Câmara Espanhola

 Facilitar o relacionamento com a rede de associados da Câmara (mais de 270 
empresas):

 Advogados, assessores e consultores especializados em comercio exterior e internacionalização de 
empresas, acessíveis no Brasil;

 Localização e relacionamento com de possíveis sócios comerciais.

 Acesso ao serviço de prospecção de empresas espanholas Prospecta, disponibilizado 
pela Câmara em virtude de Convenio assinado com a Cesce. A base de dados 
Prospecta é composta por mais de 3 milhões de empresas, acessíveis através de 
buscas com mais de 50 critérios de segmentação, classificáveis de acordo com o 
risco financeiro da empresa.

 Facilitar o relacionamento com entidades afins à Câmara Espanhola, que também 
servirão de apoio ao exportador ou à empresa em processo de internacionalização. 

 Participação nos Comitês e Eventos realizados pela Câmara Espanhola, 
estabelecidos como ponto de referência para o empresariado 
espanhol e brasileiro como importante espaço de 
intercâmbio de experiências e debate.



4 - Serviços da Câmara Espanhola

• Comércio Exterior e Logística

• Gestão de Pessoas

• Jurídico e Finanças

• Sustentabilidade

• PMES

• Tecnologia da Informação

• Infraestrutura e Energia

• CEO’s

COMITÊS DA CÂMARA ESPANHOLA



4 - Serviços da Câmara Espanhola 
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