
O APOIO DA INVESTSP AOS 
INVESTIDORES E EXPORTADORES



Serviços de apoio da InvestSP
às empresas



Nossa equipe está pronta para trabalhar com você

Prospecção de negócios

Projetos de investimento

Relações Institucionais e internacionais

Promoção de exportação

Divulgação do Estado de São Paulo

Apoio a negócios inovadores

Escritórios Internacionais



SUPORTE AOS INVESTIDORES

Verificação das necessidades do projeto

Seleção de áreas adequadas

Visita aos locais selecionados

Escolha do local do empreendimento

Assessoria ambiental, tributária e de infraestrutura

Facilitação de Investimentos

Assessoria tributária: 
Orientamos o investidor quanto a incentivos fiscais existentes 
no Estado e nos municípios de São Paulo

Assessoria de infraestrutura: 
Mapeamos áreas disponíveis para instalação de empresas 
para verificar se elas atendem às necessidades do 
empreendimento  

Assessoria ambiental: 
Consultoria técnico-regulatória em temas ambientais (planos 
diretores, recursos hídricos, emissões atmosféricas, 
vegetação, áreas contaminadas, resíduos, entre outros)

Atendimento personalizado, prestado sob um acordo de 
confidencialidade e sem custo para os investidores



ESCRITÓRIOS INTERNACIONAIS



OBJETIVOS

APOIO AO SETOR PRIVADO

ATRAÇÃO DE INVESTIMENTOS PARA O ESTADO 

INTERNACIONALIZAÇÃO DE EMPRESAS

RELACIONAMENTO INSTITUCIONAL COM ATORES LOCAIS

SERVIÇOS OFERECIDOS

ESCRITÓRIOS INTERNACIONAIS



Inovação

Investimentos 
Inovadores

Mentorias InternacionalizaçãoPromoção do 
Ecossistema

 ExportaSP
 SP Global
 Competições Internacionais
 Rodadas de Negócios
 Intercâmbios bilaterais
 Soft-landing
 Missões e eventos

 SP Conecta Cidades
 Participação em eventos
 Guia de inovação paulista
 Programa de imersão

 Rodadas de Negócios
 Conexão para Inovação



PROMOÇÃO DE EXPORTAÇÕES



PROGRAMA PAULISTA DE APOIO ÀS EXPORTAÇÕES

Contribuir para o aumento das 
exportações brasileiras, tanto em 
volume quanto em valor agregado, por 
meio da capacitação e da inserção de 
novas empresas paulistas no esforço 
exportador, além da redução dos 
entraves às exportações



LINHAS DE ATUAÇÃO

SENSIBILIZAÇÃO
Conexões
Eventos de exportação
Poupatempo do Exportador
Auxílio com Entraves

CAPACITAÇÃO

PROMOÇÃO COMERCIAL
Rodadas de Negócios
Missões Comerciais



+3.000

+20

8

806

SP EXPORT EM NÚMEROS

empresas paulistas sensibilizadas para a exportação de seus 
produtos/serviços

Empresas capacitadas para exportar

instituições parceiras

Rodadas de negócios e missões comerciais internacionais



SENSIBILIZAÇÃO 

CONEXÕES

Conexão entre empresários, entidades de classe, associações comerciais, prefeituras,
parceiros de comércio exterior do Estado e Governo Federal

EVENTOS DE EXPORTAÇÃO

Eventos temáticos de exportação, realizados pela InvestSP em parceria com entidades
que trabalham com os temas de comércio exterior ou especialistas, incluindo o
Poupatempo do Exportador

AUXÍLIO COM ENTRAVES À EXPORTAÇÃO 

Apoiar empresários ou setores de produtos/serviços em questões que representem 
riscos para sua exportação



CASE DE SUCESSO – AUXÍLIO COM ENTRAVES 

• Solicitação de apoio à InvestSP pela ABRAFRUTAS
e produtores e exportadores de lima ácida Tahiti
(limão Tahiti) da região de Mogi Mirim para
superar alguns desafios para a competitividade e
exportações

• InvestSP articulou e acompanhou agendas com:
 Secretaria de Logística e Transportes
 Secretaria de Desenvolvimento Regional
 Secretaria da Agricultura e Abastecimento
 EMBRAPA
 Defesa Agropecuária
 ANVISA

• Apoio da InvestSP destravou uma série de
questões e auxiliou para que as exportações de
lima ácida Tahiti não fossem interrompidas para
a União Europeia

O limão Tahiti é a fruta in natura mais exportada do Estado
de São Paulo (54% de participação nas exportações
brasileiras da fruta), e a terceira em volume do Brasil, com
receita de exportação de 100 milhões de dólares. A União
Europeia é o principal destino do limão Tahiti brasileiro, com
participação de 94% das exportações da fruta



POUPATEMPO DO EXPORTADOR - OBJETIVOS 

Sensibilizar os setores público e privado sobre a importância do comércio exterior para o
desenvolvimento de novos negócios, ganho de competitividade e geração de novos empregos e
renda

Esclarecer temas diversos ligados ao comércio exterior

Conectar empresários com importantes atores do comércio exterior

Esclarecer dúvidas individuais dos empresários

Economizar tempo do empresário trazendo uma série de temas e parceiros em
um só lugar

Estimular e aumentar as exportações paulistas

Estimular internacionalização de empresas paulistas



EDIÇÕES DO POUPATEMPO DO EXPORTADOR

9
EDIÇÕES
Campinas
Sorocaba
Ribeirão Preto
Franca
Guarulhos
Grande ABC
2 edições Web

2044
PARTICIPANTES

518
ATENDIMENTOS
A EMPRESÁRIOS



CAPACITAÇÃO 

Programa Paulista de Capacitação para Exportações

Programa pioneiro de capacitação para exportações em nível estadual

Público alvo: 
Micro, pequenas e médias empresas (MPMEs) que ainda não exportam 
ou exportam e querem expandir as vendas de produtos e serviços, 
inclusive startups

Pilares:
 Capacitações setorizadas e tutorias individuais   
 Workshops responsivos às necessidades das empresas e polos
 Fortalecimento de redes e clusters exportadores

Objetivo:
 Impulsionar as exportações paulistas, em volume e valor agregado, 

por meio da capacitação e inserção internacional das empresas



ÁREAS DE TREINAMENTO

MARKETING E 
VENDAS

FINANÇAS 
E CUSTOS

PLANO DE 
NEGÓCIOS

FORMAÇÃO 
DE PREÇOS

INTELIGÊNCIA 
COMERCIAL

ADEQUAÇÃO 
DE PRODUTOS

LOGÍSTICA 
INTERNACIONAL

Instituição contratada para capacitar
FIA – Fundação Instituto de Administração



Estratégia

Você está “preparado 
para se preparar”?

Priorização de Mercado

Onde há mercado para 
a sua oferta?

Análise do Mercado

Como é a realidade do 
mercado selecionado?

Comercialização

Qual sua Estratégia de 
Comercialização

• Qual estratégia de exportação parece
ser a mais adequada?

• Qual o canal de distribuição?
• Quais possíveis parceiros?

Marketing

Qual sua Estratégia de 
Marketing?

Você está aqui!
Vamos para jornada da 

exportação?

• Qual o diferencial competitivo da sua
empresa?

• Quais os seus motivos para
exportar?

• A exportação está na pauta
estratégica da sua empresa?

• Como está pensando a sua estrutura
interna para exportar?

• Qual a sua capacidade atual de
oferta para exportação?

• Qual o seu potencial mercado-alvo?
• Quais fatores de mercado revelam potencial

para a sua oferta?
• Quais são as barreiras para entrada via

exportação?
• Quais são os incentivos?

• Quais os riscos do mercado potencial? (Risco
econômico, financeiro, mercado, operações e
jurídico)

• Quais as diferenças culturais que podem
impactar na exportação?

• Quais a demanda potencial do
mercado?

• Qual o segmento de mercado?
• Qual o posicionamento de marketing?
• Quais adaptações necessárias na

comunicação?
• Quais adaptações necessárias no

produto/ serviço?

ROAD MAP DA EXPORTAÇÃO



Promoção

Quais a estratégia de 
vendas e promoção 

internacional?

Precificação  & Pagamento

Qual estratégia de preço, pagamento e 
câmbio?

Aduana

Os procedimentos e os 
requisitos normativos 

estão mapeados?

• Habilitação (Portal único)
• Documentações necessárias
• Certificado de Origem (Acordos Preferenciais)
• Barreiras Não-tarifárias (certificações)
• Emissão de NF (CFOP) corretamente
• Classificação fiscal
• Regime Aduaneiro Especial

Logística

Como a oferta chegará ao 
seu cliente no exterior?

• Quais os modais nacionais?
• Quais os modais internacionais?
• Quais as embalagens?
• Quais as documentações?
• Qual o incoterm?

Contrato

Como redigir contrato de 
compra e venda?

Pronto para 
conquistar o 

mundo?

• Quais suas estratégias de vendas?
• Como será seu relacionamento com o

cliente?
• Qual sua estrutura para atendimento?
• Quais as feiras/missões/rodadas do

seu setor?
• Qual estratégia para participar das

feiras/missões/rodas?

• Qual o preço do produto/serviço?
• Quais despesas e custos da

exportação?
• Existe financiamento disponível?
• Qual modalidade de pagamento?
• Qual estratégia cambial?

ROAD MAP DA EXPORTAÇÃO



INOVAÇÕES DO PROGRAMA

Empresas de todos os setores
produtos, serviços e startups

Workshops e mentoria Acompanhamento das empresas
como parte do programa

Suporte durante o processo
inicial de exportação

InvestSP como hub das 
entidades de apoio à exportação



RESULTADOS DO EXPORTASP

554 
Empresas selecionadas

e capacitadas

+1.100 
Empresas inscritas

Todas as regiões do 
Estado atendidas

+160 
Municípios diferentes



COOPERAÇÃO

PROMOÇÃO COMERCIAL

Cases de sucesso:

Missão Santo André-Colômbia 2018

Franca Business Round

SENSIBILIZAÇÃO

Cases de sucesso:

Grupo de Trabalho de Comércio Exterior
de Jacarei

Núcleo Multisetorial de Comércio Exterior
de Ribeirão Preto



OBRIGADA

(11) 98896-6324 

www.investsp.org.br

elisabete.carvalho@investsp.org.br 

Elisabete Donato
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