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Exportação: 
Riscos e Oportunidades 
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Aspectos 
construtivos e 
negociais

• Para quem exportar?

• Como negociar os pagamentos para minimizar 

riscos de inadimplência?

• A empresa necessita de capacitação/consultoria 

técnico negocial? 

• Há necessidade de antecipação de caixa para a 

venda externa?
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Riscos e Cuidados 
especiais

• Gestão técnico negocial: capacitação
- Formação de preço;
- Modalidade de negociação;
- Estrutura de logística;
- Conhecer os mercados/países e compradores;
- Gestão sobre fluxo de pagamento em moeda 

estrangeira.

• Operações em desacordo com o 
comportamento do mercado: atenção para 
os negócios milagrosos.
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Principais 
financiamentos

• Fase pré embarque: antecipação de recursos 
pelas instituições financeiras.

• Fase pós embarque: antecipação dos recursos 
após a liberação da mercadoria ao comprador.

• Fonte dos recursos: Instituições Financeiras ou 
Tesouro Nacional

• Prazo: analisa-se o ciclo operacional financeiro 
ou NCM da mercadoria quando recursos for 
oriundo do Governo

* ACC/ACE/Proex
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Financiamentos em Relação ao Embarque

360 DIAS 390 DIAS
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Capital de Giro e 
formas de captação

A necessidade de capital para 
investimento/aplicação nos negócios da 
empresas pode ser realizada no exterior.

Existe a possibilidade da captação na Pessoa 
Jurídica ou Pessoa Física.

Temos a segmentação de atendimento/gestão 
de negócios em Comex para a Pessoa Física 
(oportunidade de novas estruturas negociais e 
gestão de recursos no exterior). 

* Empréstimo Externo – Capitalde Giro (4131)
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Seus impactos nas 
empresas

• Equilíbrio de oportunidades negociais: 
mercado interno e externo.

• Desenvolvimento de novas habilidades 
negociais e gestão.

• Reconhecimento da qualidade dos 
produtos e serviços, pela inserção ao 
mercado externo (imagem da empresa).

• Crescimento profissional dos colaboradores 
envolvidos nos processos de exportações.

• Evolução estrutural e financeira da 
empresa. 
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Capacitação para Exportadores

Financiamento a Exportação Drawback

Data: 05/10/2023 Data: 23/11/2023

• Financiamento à Exportação
• PROGER Exportação
• Adiantamentos sobre Contrato de 

Cambio
• Pré-pagamento
• PROEX –Programa de Fianciamento a 

Exportação

• Visão e base legal
• Requisitos para habilitação no regime
• Processos de industrialização 

abrangidos
• Drawback Suspensão
• Drawback Isenção
• Drawback Fornecimento Mercado 

Interno
• Cálculo indicativo de Ganho Tributário
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Banco do Brasil S.A

Escritório Comex Varejo São Paulo (PJ)
age9042@bb.com.br

Escritório Comex Exclusivo (PF)

age9049@bb.com.br

Escritório Comex Expecializado
age1884@bb.com.br

Muito obrigado !!!
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